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CALCULADORA DE PRECIOS DE VENTA

Calcula los ingresos que obtendrias con cada modelo de fijacion de precios

Descarga aqui

12 min remaining

Bsslsnilen Hister Una vez que tu empresa termina el disefio de un producto, quieres que llegue a

los clientes lo antes posible, ¢verdad? Uno de los factores esenciales para que

eso suceda es que fijes los precios adecuados.

Por estos motivos, contar con una estrategia de precios adecuada es mas que
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elegir la mds adecuada para calcular el precio de tus productos o servicios.
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Qué es una estrategia de precios

Una estrategia de precios es el conjunto de procesos y metodologias utilizadas

por las empresas para fijar los precios de sus productos o servicios.

PLANTILLA GRATIS

Calcula los ingresos que obtendrias
con cada modelo de fijacion de
precios

Cuéntanos un poco de ti para acceder a la plantilla
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¢Como determinar el precio de un
producto? 4 factores indispensables

Los precios, debido a su naturaleza, pueden variar desde un minimo hasta un
maximo. Esto depende del punto en el que se encuentren en la cadena de
distribucion. Adicionalmente, los precios pueden cambiar de acuerdo con la
fase del ciclo de vida del producto, y aqui es donde tu estrategia de precios

entra a jugar un papel importante.

A continuacion te detallamos cuatro factores indispensables que te ayudardan a

determinar el precio de tu producto:
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elemento que te conviene considerar en tu estrategia de precios, ya que los
aspectos que afectan este ciclo (como la demanda y duracién) son
determinantes al momento de establecer cudles cambios debe proponer tu
empresa. Si mantienes presente este aspecto, adaptards los productos a las

necesidades cambiantes de los consumidores.

2. La determinacion de precios de salida muy
altos o muy bajos

Este factor representa un doble problema porque normalmente estos precios
no producen la respuesta esperada por parte del cliente y, por ende, se corre
un riesgo operativo. Por esta razon, los precios deben alinearse a las politicas y
los objetivos financieros de fu empresa sin olvidar los precios que tiene la

competencia.

3. El andlisis previo de tu empresa

Es un factor importante conocer el estado de ftu posicion competitiva y tu
cuota de mercado, asi sabrds qué debes planificar respecto a la imagen de la
marca, la utilidad del servicio, la calidad y las caracteristicas de tu oferta
respecto de otros productos o servicios. Y todo esto solo lo puedes hacer con

un andlisis previo de fu empresa.

4. El andlisis de tus competidores

Asi como es importante saber el estado de tu empresa, también lo es conocer

el de tu competencia; esto te permitird comprender la percepcion que el
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integrado en el camino del comprador.

Recursos complementarios

Calculadora gratuita de precios de ventas

¢Como descubrir el nicho ideal de tu producto?
Analiza tu mercado y establece los criterios

Ademads de los cuatro factores que fe acabamos de mencionar, te conviene
realizar una investigacion de mercado para descubrir cudl es el nicho ideal
de tu producto. Para esto te serd de utilidad aplicar encuestas, fanto directas
como en linea. Asi fendrds mas alcance y tus clientes potenciales fambién
dardn opiniones valiosas acerca de cudnto estarian dispuestos a pagar por tu

producto.

Toda esta informacioén abrird tu panorama respecto al esquema de precios que
elaboras y permitird nutrir fus pardmetros para determinar los precios de tus

productos o servicios.

Recuerda que la politica de precios debe ser coherente con la politica de
producto, es decir, debe existir una correspondencia entre la calidad, las
caracteristicas y los precios. Ademds, las estrategias para establecer precios
deben adaptarse segun las necesidades de fu compania de la siguiente

manera:
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Mantén un margen estable entre los precios de produccién y la oferta.
Crea estrategias en funcién del margen de rentabilidad que buscas.
Lanza ofertas o promociones si quieres contrarrestar la competencia.

Identifica cudles son los factores que te ayudarian a crear un precio

premium (esto te permitird aumentar el margen de ganancia).

Ahora es momento de que conozcas las 16 estrategias de precios mas

relevantes.

Tipos de estrategias de fijacion de precios

1. Estrategia de precios en relacién con la competencia.
2. Estrategia de discriminacion de precios.
3. Estrategia diferencial.

4. Estrafegia de precios psicolégicos.
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7. Estrategia de precio freemium.
8. Estfrategia de precios Hi-Lo.
9. Estrategia de precios por hora.
10. Estrategia de descremado de precios.
11. Estrategia de precios de penetracion.
12. Estrategia de precios premium.
13. Estrategia de precios segln proyecto.
14. Estrategia de precios segun valor percibido.
15. Estrategia de precio por paquete.

16. Estrategia geogrdfica de precios

1. Estrategia de precios en relacion con la
competencia

Hay varias posibilidades de precios con base en este criterio. Cuando los
precios de la competencia son mas bajos que los de tu compafiia, serd

necesario que la diferencia esté justificada para los compradores; a este precio
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compensardn las desventajas ante la oferta contraria; a esto también se le
conoce como precio descontado. O bien, con un precio medio (que podria
resultar similar al de la competencia) dejas espacio a la preferencia libre del

consumidor.

Caracteristicas de la estrategia de precios en relacion
con la competencia

Se centra en la atencidn a la competencia.

Es posible fijar precios altos, bajos o promedio a la categoria.

Ejemplo de estrategia de precios en relacion con la
competencia

Observa como el primer software de ndmina contable ofrece un precio que
representa menos del 50 % del precio que ofrece su competencia en la licencia.
Ademadas, la inversién por la actualizacion es 30 % menor en relacién con la
misma oferta. En este caso, la estrategia utiliza un precio descontado o precio
bajo que le da una ventaja al comparar los precios establecidos por la

segunda opcion.
Administra tu nomina y cumple en tiempo con todas las
obligaciones de ley.

es el software que te ayuda a llevar un control en el calculo y pago
de sueldos y salarios, asi como estar al dia con las obligaciones obrero-patronales;

adomac da farilitar |2 amician v timhbradn dal CENT Ao nAamina
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2. Estrategia de discriminacion de precios

Funciona al aplicar distintos precios para un solo producto, dependiendo de las
caracteristicas del mercado al que va dirigido. Varian por elasticidad de la
demanda, o por razones demogrdaficas y econdmicas. Pueden clasificarse en 3

tipos:

La de primer grado es cuando la empresa conoce exactamente cudnto estd
dispuesto a pagar cada consumidor; su objetivo es obtener la maxima
rentabilidad.
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productos que se presentan en paquetes.

La de tercer grado aplica cuando se cobra un precio lineal para cada grupo

de consumidores.

Caracteristicas de la estrategia de discriminacion de
precios

Permite a vendedores obtener mayores beneficios que cuando cobran una

tarifa Unica.

Es una estrategia comun cuando una empresa ya controla el mercado y

busca maximizar sus beneficios.

Ejemplo de estrategia de discriminacion de precios

En este ejemplo puedes ver que se ofrece un mismo producto un 18 % mads
barato. La diferencia radica en que uno se ofrece en un supermercado de alta
gama, donde los consumidores suelen adquirir cierto tipo de productos a
precios un poco mds elevados, mientras que la segunda oferta pertenece a
Amazon, donde la gente acostumbra comparar precios y proveedores para

elegir el mas conveniente.

Supemmg/" Q, ;Qué estas buscando? L r—

Favoritos  Promociones

B Vodka Grey Goose
[ 750 ml
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Vodka Grey Goose 750 ML

por Grey Goose
Trirvrirdr ¥ 10 calificaciones

precio: $624.00 ($0.89 / Millilitres) ¥ Prime

Disponible a un precio menor de otros vendedores, posiblemente
sin envio gratuito Prime.

» Grey Goose
+ Vodka
= 700 ml

MNuevos: 11 desde $614.00
Debes ser mayor de edad para ordenar este producto.

CJ Denunciar informacién de producto incorrecta

a7 Aviso Importante:
- i En cumplimiento a las leyes y regulaciones locales
restringiendo la venta y/o consumo de alcohol, es
posible que este producto no pueda ser entregado
en algunas direcciones. En caso de existir alguna restriccion en la
direccion seleccionada, veras un aviso al momento de finalizar la
compra. Consulta las regulaciones locales aplicables a tu direccidn
de entrega antes de hacer tu pedido.

Las estrategias diferenciales te permiten llegar a distintos tipos de

consumidores, es decir, son funcionales en mercados heterogéneos. Se aplican
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Entre las alternativas que existen, los precios pueden tener descuentos u

ofrecerse por paquete.

También se utilizan los precios cebo y anzuelo, que consisten bdsicamente en
lanzar un producto a un precio bajo, mientras que sus componentes o
productos adicionales tienen un precio mads alto o que representan un buen

porcentaje del producto inicial.

Caracteristicas de estrategia diferencial

Tiene como principio ajustar los precios en funcion de las caracteristicas de

los usuarios.

Busca ofrecer a los consumidores la mejor opcion de precio en el mercado.

Ejemplo de estrategia de precios diferenciales

Seguramente has visto ofertas en productos, de los que después sabes que sus
repuestos representan el 50 % del producto original, o incluso sobrepasan su
coste. Estos precios anzuelo cldsicos son comunes en la venta de
electrodomésticos y consumibles bdsicos, como este donde el repuesto

representa un 70 % del total del producto.

Gillette Venus Extra Smooth Swirl -
Cuchillas de afeitar para mujer, 4
unidades

por Gillette
frirdrdrdr © 1,174 calificaciones

Precio: $494.83 (5123.71 / count) + Pueden aplicarse
tarifas de importacion al finalizar la compra.
J/prime
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glide over your skin

= The water-activated Ribbon of moisture around the
blade helps protect from nicks & cuts

CJ Denunciar informacién de producto incorrecta

Salud, Belleza y Cuidado Personal ?' i

Exclusivos de Amazon EEUU en México b
=
4 CARTRIDGES/CARTOUCHES
o TR Gillette Venus Extra Smooth Swirl
= } Women's Razor - 1 Handle + 4 Refills

por Gillette
drirdrdrdr ~ 168 calificaciones

Precio: $592.22 ($148,06 / count) + Pueden aplicarse

tarifas de Importacién al finallzar la compra.
Jprime

Tamano: 1 Razor + 4 Refills

+ Gillette Venus Flexi ball pivets to contour to your
body for a flawless shave

« 5 diamond-like coated blades, perfectly balanced,
glide over your skin

= The water-activated Ribbon of moisture around the
blade helps protect from nicks & cuts

CJ Denunciar informacidn de producto incorrecta
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percepcion que el consumidor tiene sobre un producto.

Un ejemplo de percepciodn ocurre cuando el publico asocia que un precio alto
corresponde a un nivel de calidad alto y establece una comparacidén con

respecto a un precio menor por su baja calidad.

Esta estrategia tfambién estd presente en el clasico $19,99. Asi, asumimos que

el precio ronda los $10,00, en vez de los $20,00.

Caracteristicas de estrategia de precios psicologicos
Se enfoca en las emociones del consumidor.

La influencia social es clave a la hora de responder a los precios

psicoldgicos.

Ejemplo de estrategia de precios psicologicos

Mira como los precios de esta tienda de ropa en linea siempre se mantienen en
las cifras 99. De esta manera, la percepcion del publico es mas favorable, en
tanto que el redondeo equivaldria, por ejemplo, a $600 y eso luce «mds carox»
que $599.
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5. Estrategia de precios de coste incrementado

Esta estrategia se enfoca unicamente en el costo de produccion de tu
producto o servicio. También se le conoce como mark up, ya que los negocios

que lo utilizan marcan sus productos basdndose en cudnto desean obtener de

ganancia.

Para aplicar una estrategia de coste incrementado, afnade un porcentaje fijo al

coste de producciéon de tu producto.

El coste incrementado se utiliza fipicamente por comerciantes que ofrecen
productos fisicos. Esta estrategia no es la ideal para empresas basadas en
servicios o en Saas, pues sus productos ofrecen un valor mucho mas grande

de lo que cuesta hacerlos.

Caracteristicas de estrategia de precios de coste
incrementado

La evaluacion de los precios se basan en el coste de produccion.

Esta estrategia se aplica sobre todo cuando el objeto a la venta son
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Esta estrategia la utilizan tiendas que venden fruta. En el ejemplo siguiente
podemos suponer que la tienda compra directamente a diferentes productores
y ofreces dos tipos de manzanas; cada kilo de manzana roja cuesta $20, y
buscan obtener una ganancia de $19 por cada kilo, lo que equivaldria a una

ganancia casi del 100 %

Manzana gala por kilo

UPC: 0000000004132
$39.90 /kg

‘ Agregar

Guardar en lista

6. Estrategia de precios dinamicos

El precio dindmico fambién se conoce como precio de aumento, precio por
demanda o precio basado en el tiempo. Es una estrategia flexible, en la que los
precios fluctian segun el mercado y la demanda de los consumidores. Las
empresas utilizan precios dindmicos al implementar algoritmos que consideran

el precio de los competidores, la demanda y otros factores. Esta es una
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Caracteristicas de estrategia de precios dindmicos

Se toma en cuenta el precio de la competencia y la demanda de los

consumidores.

Se utiliza para aplicar descuentos con la intencidon de generar mds ingresos.

Ejemplo de estrategia de precios dindmicos

Las aerolineas son un gran ejemplo, pues establecen las tarifas de sus vuelos
dependiendo de la época del ano, el clima que existe en el destino elegido
para la fecha deseada e incluso el dia de la semana en el que la gente desea
viajar. Ademads, consideran si hay algin evento importante que convierta mas
deseable el viaje (como un campeonato de futbol o la oportunidad de
presenciar un espectdculo natural estacional, como auroras boreales o

similares).

Elige tu VUEIO de salida de # Modifica tu vuelo <|l" Calendario de precios>

Ciudad de México a Fresno

Viernes Sabado Domingo Lunes Martes Miércoles Jueves
< 17 jul, 2020 18 jul, 2020 19 jul, 2020 20 jul, 2020 21 jul, 2020 22 jul, 2020 23 jul, 2020 >

$5,555 MXN $4,871 MXN $5,213 MXN $5,213 MXN $4,643 MXN $4,643 MXN $4.415 MXN

(Imagen de h4 Ejemplo de estrategia de precios dindmicos)

7. Estrategia de precio freemium
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con el fiempo, paguen para mejorarlo o tener acceso a mads funciones. Esta

estrategia suele funcionar bien para empresas de software y Saas.

Con freemium, los precios de una empresa deben ser una funcion del valor
percibido de sus productos. Por ejemplo, si primero ofreces una version
gratuita de tu software, no puedes pedirles después a los usuarios que
inviertan 100 USD por la version pagada. Los precios deben ser una barrera
baja para ingresar y crecer de manera exponencial, mientras se ofrecen mas

funciones y beneficios a los clientes.

Caracteristicas de estrategia de precio freemium

Se utiliza para proporcionar una experiencia gratuita y de calidad al

usuario.

Ayuda a la difusion de productos o servicios para que mds personas

conozcan la marca.

Ejemplo de estrategia de precios freemium

El proveedor para creacion de paginas Wix es un buen ejemplo: te da la
posibilidad de utilizar cientos de sus plantillas, disefios y gestion para tu
pagina web sin costo alguno, pero también ofrece planes de pago, a un nivel
premium, que te brinda mds ventajas con diferentes niveles de mejora con

base en las necesidades de tu sitio.

Planes Premium Wix

i A e APVATIO 1 lam i sde m il Phasataee s LA fo i aafa
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| Sitio web | Business y eCommerce

MAS POPULAR

ViP llimitado Combo Conectar Dominio

Atencion al cliente prioritaria Emprendedores y freelancers Para uso personal Lo mas basico

300 165 109... 55

8. Estrategia de precios Hi-Lo

Este método se aplica cuando una empresa ofrece un producto a un precio
elevado, pero luego lo reduce cuando pierde relevancia o su factor de
novedad. Descuentos, secciones de liquidacion y ventas de fin de afo son
algunos ejemplos de acciones de precios Hi-Lo, por lo que fambién se le

conoce como precios de descuento a esta estrategia.

Caracteristicas de estrategia de precios Hi-Lo

Esta estrategia confia plenamente en el uso de variaciones de precio y

descuentos de precio promocionales.

Lo utilizan distribuidores minoristas para adquirir en el mercado un

determinado posicionamiento en precios.

Ejemplo de estrategia de precios Hi-Lo

Gracias a las ventajas de la venta en linea, este tipo de estrategias pueden
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naviderfia y el inicio del afio huevo que estd por llegar.

PROMOCIONES BLACK FRIDAY 2020

iNO TE LAS PUEDES PERDER!

iBlack Friday
Domestika 2020!

Cyberfriday C Lini
N ike para creativos upon inio
: {N! compra inteligente, jLa Black Week de Linio
El Black Friday llego a Nike pra e stika llego con hasta 80% +
y tiene incr Cupones de regalo!
descuentos, jDescibrelos!

La Mejor Proteccion: Antivirus
Kaspersky con 60%

Es momente de preteger a tu equipo con la mejor seguridad virtual
contra virus y malwares, consigue un descuento Unico sélo durante
Black Friday iEs ahora o nunca!

9. Estrategia de precios por hora

También conocidos como precio segun tarifa, se utilizan cominmente por
consultores, trabajadores autdbnomos, contratistas y otros individuos que
proveen servicios de negocio. Se frata, bdsicamente, de cambiar tiempo por

dinero.

Caracteristicas de estrategia de precios por hora
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Ejemplo de estrategia de precios por hora

Existen diferentes formas de calcular este tipo de tarifas, y es usual que
programadores de aplicaciones, disefiadores graficos o editores de video
ofrezcan sus servicios bajo este modelo. Una herramienta que puede ayudar a

definir el precio es un tabulador como el que te mostramos a continuacion.

B[E

Calculadorafreela

Una herramienta simple para que sepas cuanto cobrar como freelancer.

HECHO POR FREELANCERS EN WORKANA

01. Ingreso mensual ajustado 02

Moneda
Pesos Chilenos | =

5 Primera parte En esta primera parte necesitamos
Ingreso neto mensual pretendido @ s
; conocer qué ingresos pretendes obtener asi como
(Coloca el ingreso que deseas ganar al mes) T 5
también la estructura de costos que tienes para poder

ayudarte a calcular luego tu valor hora.

10. Estrategia de descremado de precios

Una estrategia de descremado de precios es cuando las empresas cobran el
precio mas alto posible por un producto nuevo, y luego lo reducen conforme
pasa el fiempo, a medida que pierde popularidad. Se diferencia de la

estrategia Hi-Lo porque los precios disminuyen de manera gradual.
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Empresas de productos tecnoldgicos, como reproductores de DVD, consolas de
videojuegos y smarftphones, utilizan continuamente esta estrategia. Esto se
debe a que los productos pierden relevancia con el tiempo. Aunque es una
estrategia que ayuda a que se recuperen los costos hundidos y a que se
vendan articulos mas alld de su época de novedad, la estrategia molesta a los
consumidores que los adquirieron sin descuento. Como consecuencia puede
causar que los competidores que identifican el margen «falso» de precios
oferten sus articulos a un precio mucho mds razonable desde el inicio de su
campana, con lo cual quizd varios de tus clientes ferminen eligiendo la opcidn

de competencia y no la tuya.

Caracteristicas de estrategia de descremado de
precios

Se basa en fijar precios altos a los productos que son nuevos.

La utilizan marcas que renuevan sus productos cada cierta temporada.

Ejemplo de estrategia de descremado de precios

Mientras continlen apareciendo nuevos modelos, el precio de un
electrodoméstico disminuird para que se compre rapidamente y deje espacio a
las novedades. Y eso lo puedes notar al revisar los descuentos que muchos

distribuidores aplican.

LG - Pantalla 60" - UHD TV Al ThinQ 4K - Smart TV - 60UM7200PUA -
Negro

Modelo: 60UM7200PUA  SKU: 1000224795 5.0(1 PRECIO DE CONTADO:

(Contado, Débito, Revolvente)
I e e

= Agregar al Carrito
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T e T

s ——— Recibe $1,300 e d
LG UHD TV.@™ 00" traves de la plataforma PayPal.
—

Wer promacicn financiera

Con Inteligencia Artificial

(T ;Cémo obtengo mis cupones?

R Envio GRATIS
En compras mayores a $700

@ Entrega segura en tu hogar
Ver més

“> Recoge en tu auto
Sola en tiendas participantes. Conoce mas agul

% Protege tu compra con:
Muestros planes de proteccion
Detalles de los planes

Plan de Servicio de Producto ()

11. Estrategia de precios de penetracion

A diferencia de la estrategia de descremado, la estrategia de precios de
penetracion es cuando las empresas incursionan en un mercado a un precio
muy bajo, por lo que acaparan la atencién (y las ganancias) de manera
efectiva frente a sus competidores mds caros. No es sustentable a largo plazo,

pero se implementa en lapsos breves.

Este método funciona para negocios nuevos que buscan clientes o para
negocios que estdn por ingresar en un mercado ya existente y competitivo. Se
frata de ser disruptivos y obtener una pérdida temporal, con la esperanza de
que los clientes iniciales se queden contigo cuando empieces a subir los

precios.

Caracteristicas de estrategia de precios de
penetracion

Se basa en fijar precios bajos a los nuevos productos para lograr una
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relativamente nueva.

Ejemplo de estrategia de precios de penetracion

Ciertos supermercados aplican esta estrategia al ofrecer productos a un precio
bastante inferior (si se comparan con la competencia), pero al mismo tiempo
presentan ofros mds caros, pues esperan que los clientes compensen con el
primero el gasto del segundo; asi lo hace Walmart cada vez que abre una

nueva sucursal.

12. Estrategia de precios premium
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Se enfoca mds en el valor percibido de un producto, en lugar de lo que

realmente cuesta hacerlo.

Las estrategias de precio premium apelan directamente a la conciencia y
percepcion de marca. Las empresas que la implementan son conocidas por
dar valor a través de sus productos, razén por la que sus productos cuestan
mas que los de otros competidores. Moda y tecnologia eligen sus precios con

estos métodos para que sean identificados como exclusivos, lujosos y escasos.

Caracteristicas de precios premium
Se utiliza para mejorar la identidad de marca de un mercado en particular.

No se emplea cuando existe una competencia directa para un producto.

Ejemplo de estrategia de precios premium

La marca Supreme aprovecha muy bien esta estrategia. Comenzé como una
marca para aficionados a la cultura del skateboarding en Nueva York pero, a
pesar de que mantiene ese estilo que se relaciona con lo urbano vy la vida
callejera, sus precios la mantienen muy alejada del bolsillo de quienes
practican este deporte en los parques publicos. Tiene tanto prestigio que hay

quien se conforma con una falsificacion con tal de llevar su logo en una de sus

prendas.
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13. Estrategia de precios segun proyecto

Esta estrategia de precio es el contrario de la basada en horas: cobra una
tarifa establecida por proyecto, en lugar de hacer un intercambio directo de
dinero por tiempo. También se utiliza por consultores, autbnomos, contratistas

y ofros que proveen servicios de negocio.

Caracteristicas de estrategia de precios segun
proyecto

Se establece un precio establecido por proyecto y no por tiempo.

La utilizan freelancers, consultores, contratistas, etc.

Ejemplo de estrategia de precios segun proyecto

Se puede estimar basdndote en el valor del proyecto; quienes la eligen también
deben crear una tarifa que tenga en cuenta el tiempo que durard el proyecto.
Para esta esfrategia, como para todas las demds que tfe hemos presentado,

puedes utilizar un software CPQ que fe muestre una primera o segunda
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Imagen de Pexels

14. Estrategia de precios segun valor percibido

Una estrategia de precios segun valor percibido es la que las empresas usan al
basar sus precios en lo que los clientes estdn dispuestos a pagar. Incluso si
pueden cobrar mds por el producto, toman la decision gracias al interés de los

consumidores y otros datos.

Si lo aplicas bien, el precio segun valor percibido puede disparar el sentimiento

de tus clientes y su lealtad. Para lograrlo, debes investigar y estar al fanto de
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’ Comienza gratis o solicita una demostracion

Caracteristicas de estrategia de precios segun valor
percibido

Fija los precios conforme al valor que los clientes les dan a los productos o

servicios.

El valor percibido no siempre representa el costo real de un determinado

producto o servicio.

Ejemplo de estrategia de precios segun valor percibido

Piensa en una agencia de marketing que se dedica Unicamente a realizar
estrategias de comunicacién o creatividad para campanas publicitarias. Es tfan
buena en su trabajo y cuenta con colaboradores tan talentosos, que las
marcas la contratan, aunque fengan que buscar en otro sitio un equipo de
producciéon para realizar los videos o a otros disefiadores para terminar el

concepto grafico del sitio web.

Los conceptos de la agencia de marketing son tan efectivos y memorables con
los clientes que a las marcas no les importa invertir en ella, aunque fengan que
pagar a terceros para todos los entregables. Esta agencia puede utilizar la
estrategia de precios segun el valor percibido para definir sus tarifas, sin que

esto implique un riesgo para sus ganancias.
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15. Estrategia de precio por paquete

Esta esfrategia consiste en ofrecer juntos dos o mds productos
complementarios o servicios por un solo precio. Puedes venderlos Unicamente
como un paquete o fambién dar la posibilidad de adquirirlos de manera

individual.

Implementar esta estrategia ayuda a agregar valor a tus ofertas, sobre todo a
aquellos clientes que estdan dispuestos a pagar algo extra por dos (0
mas) productos. Ademads, asi logras que la gente conozca ofros elementos de

tu catdlogo en menos tiempo.

Caracteristicas de estrategia de precio por paquete

Ofrece dos o mads productos por un solo precio.
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Seguro se te ocurrié una cadena de comida rdpida: ni siquiera tienes que
pensar mucho, porque el menu estd armado por paquetes que incluyen el
platillo estrella, una bebida y un complemento. Puedes agregar postre o una
sorpresa de temporada, aunque también te dan la opcidén de comprar

solamente una orden de papas fritas.

-

McTRIO 3x3

PAPAS . 3 SABORES * 3 TAMARNOS - 3 PRECIOS
MEDIANAS -

Y REFRESCO ™ - '
CON REFILL SENCILLA DOBLE TRIPLE

s39 49 39
ESPECIAL

CON LECHUGA Y JITOMATE
SENCILLADOBLE=TRIPLE

TR

16. Estrategias geograficas de precios
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Puede suceder cuando un cliente de otro pais realiza una compra o existen
factores de disparidad, como la economia o los sueldos (desde la localidad en

la que vendes un bien hasta el lugar al que pertenece tu cliente).

Caracteristicas de estrategias geograficas de precios
El transporte es un factor clave para fijar los precios.

Los precios y servicios tienen un precio diferente segun la ubicacién

geogrdafica del comprador.
Ejemplo de estrategias geogrdficas de precios

A diferencia de cadenas trasnacionales, como Starbucks o McDonald’s que en
cualquier parte del mundo ofrecen sus productos al mismo precio (segln la
inflacién de cada sitio, claro estd: el primero es siempre caro, el segundo es la
opcion econdmica de muchos), algunos productos suben o bajan, segun dénde
los compres. Sucede con las bebidas, que no te cuestan igual si las adquieres
en un comercio pequerio a la vuelta de tu casa o en un restaurante de cortes

en la zona mds elegante de la ciudad. Una soda podrd costarte hasta tres

veces mds porque un mesero te la llevé dentro de un restaurante con prestigio.
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— Todays spectt
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determinar el precio de tus productos y servicio con base en una serie de
factores. Es importante que analices detalladamente cudl, o cudles, puedes

seguir y aplicar.

Establecer el precio adecuado significa que podras lograr grandes cosas para
tu empresa en funcion de la venta de tus productos y servicios. Estas 16
estrategias serdn ideales, también, para encontrar la mejor manera de atraer

compradores y fomentar tu participacion dentro de un mercado sostenible.

estrategias de
fijacion de precios
mas utilizadas
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Mi empresa La competencia

$90.00 $100.00
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$49.90

37 de 46 06/09/2023, 03:41 p. m.



16 estrategias de fijacion de precios (con ejemplos) https://blog.hubspot.es/marketing/estrategias-precio

MARKETING VENTAS GESTION DE SITIO

’ ‘ Comienza gratis o solicita una demostracién
CLIENTES WEB

“ A donde quieres viajar?

Buenos Aires, Argentina

Lunes Martes || Miercolas W | Viernas
Sen 27,2021 || Sep 28, 2021 || Sep 29, 2021 | ETELITEN | Oct01, 2021

$280 || $280 | $360 $475

38 de 46 06/09/2023, 03:41 p. m.



16 estrategias de fijacion de precios (con ejemplos) https://blog.hubspot.es/marketing/estrategias-precio

MARKETING VENTAS GESTION DE SITIO

’ ‘ Comienza gratis o solicita una demostracién
CLIENTES WEB

Fin de
temporada
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4

PROGRAMADOR
$250/hr
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Quote 101

Proyecto A
$2,500
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AGENCIAIDO

Cliente A | $2,800
Cliente B | $4,750
Cliente C | $1,250
Cliente D | $8,000
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Ofrece dos o mas productos
por un solo precio.

Estrategia geografica de
precios

Los precios y servicios tienen un precio diferente segtn la
ubicacion geografica del comprador.

518
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Automatizacion para emails

de ventas
Software de anuncios

Software de email
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SITIO

WEB

Gracias a alguna de estas estrategias tendrds las herramientas necesarias
para definir el precio mdaximo al publico para ajustarlo con base en tus
necesidades. Utilizar una estrategia de precios también te evitard pérdidas al

determinar un precio fope minimo.

Por ultimo, recueﬂwmrgcmﬁtafi%ﬁaﬂﬁgs estrategias en

funcién del mercado para que preveas tfodos los aspectos relevantes de cada

periodo.

Calculadora gratuita de

precios de ventas

Rescubre |la estroteaia de fijacicn de precjos que mejor se

adapta a tu negocio con nuestra calculadora gratuita.
personas nosofros EN

Herramientas de gestion del Generador de firmas de Equipo directivo
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pipeline email Junta directiva

Creador de pdaginas web Generador de ideas para el

Inversores EN

Topics: Estrategias de precios
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ventas gratis

. Recursos para prensa
nekeeaifer<conversacron ddh@indavitt O mol§ a co.msp" rtir
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técnica Comparacion de software

’ Comienza gratis o solicita una demostracion

Clientes

Atencién al cliente

Unete a un grupo local

de usuarios EN

Partners

Todos los programas para

partners
Solutions Partner Program
App Partner Program

HubSpot para Startups
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